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2500 
millones de personas no utilizan servicios 

financieros formales.

Fuente: http://www.bancomundial.org/es/topic/financialinclusion/overview



2000 
millones de adultos en todo el mundo no 

poseen una cuenta básica

Fuente: http://www.bancomundial.org/es/topic/financialinclusion/overview



+ 200 
millones de mipymes no acceden 

financiamiento

Fuente: http://www.bancomundial.org/es/topic/financialinclusion/overview



75 % 
de la base de la pirámide no tiene cuenta 

bancaria. 



87% 
de los bancos cuentan con una sección para 

Pymes. 

Fuente: Encuesta, Felaban, BID 2016



96% 
de los bancos consideran las Pymes 

importantes para su negocio.

Fuente: Encuesta, Felaban, BID 2016



20% 
del total de la cartera son Pymes.

Fuente: Encuesta, Felaban, BID 2016



La mayor barrera para proporcionar 
financiamiento es la ausencia de garantías o 

colaterales.

Fuente: Encuesta, Felaban, BID 2016



“Los grupos de población con mayores niveles 
de exclusión en el uso del crédito son las 
mujeres que no son jefes de familia, los 

jóvenes, los pensionados, los estudiantes, las 
personas con menores ingresos y niveles de 

educación y la población rural.”
La educación financiera en América Latina y el Caribe, CAF 2013



Brechas de financiamiento

¿Cuáles son los retos de las finanzas 
alternativas?



Pa
no

ra
m

a ➔ Servicios financieros tradicionales 
poco atractivos.

➔ Tramitología compleja.

➔ Altos costos operativos y 
transaccionales.

➔ Dispersión geográfica.
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Al

te
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at
iv

as Identifican a un sector de la industria fintech, 
consistente en empresas (plataformas u 
originadores), que usan medios electrónicos 
para que la oferta de inversores se encuentre 
con la demanda por fondos de los promotores 
(individuales o empresas) que tienen 
proyectos específicos que requieren 
financiamiento. 

Fuente: Baeck, Collins, and Chang, 2014; Kirby and Worner, 2014)
Extraído de Informe BID, Dominguez J y Herrera D.



Fi
na
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Al

te
rn

at
iv

as Canales o instrumentos financieros que 
surgen fuera del sistema financiero 
tradicional.  Estos modelos como 
marketplaces de crowdfunding, préstamos P2P 
o plataformas de pago a terceros contribuyen 
de forma diferenciada a que más personas y 
empresas puedan acceder a él.

Fuente: Cambridge Centre for Alternative Finance





Q
ué

 p
as

a 
en

 
Am

 L
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in
a ➔ Proceso de democratización de tecnología, 

disruptora de clases sociales y exclusiones.

➔ Gobiernos  mejor mirada a 
emprendimiento y venture capital. 

➔ VC ayuda a tener economía de la 
innovación. 

Fuente: Susana García Robles Fomin. Foro NXTPLab Argentina 2017
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➔ Modelos pensados en necesidades
➔ Plataforma
➔ Enfoque: Bottom-Up
➔ Cambio en la propuesta de valor de la 

confianza en los intermediarios a la 
confianza descentralizada.

Fuente: : Diego Herrera, IDB, Crowdfunding en Latinoamérica, 2017.



Cr
ow

df
un

di
ng ➔ Plataformas

➔ Medios electrónicos

➔ Encuentro de oferta (inversionistas) y 
demanda de fondos (promotores).

➔ No hay presencia física.

Fuente: : Diego Herrera, IDB, Crowdfunding en Latinoamérica, 2017.



Diferencias entre Finanzas 
Alternativas y la intermediación 

financiera:
En el modelo de desintermediación financiera, los inversores 

son quienes toman la decisión  de  dónde  invertir  sus  fondos  
siendo  las  plataformas  sólo  un medio para conectar la 

oferta y la demanda de fondos.
El  modelo  operacional  se  administra  sin  la  presencia  física  

de  los actores o participantes existentes en FA.
 



Fuente: Lending Club, 
Presentación BID, Herrera D. y Dominguez J.

La tecnología como vía para reducir 
costos
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Fuente: : Diego Herrera, IDB, Crowdfunding en Latinoamérica, 2017.

Basadas en 
Donaciones

Basadas en 
Recompensas

Basadas en 
Préstamos

Basadas en Capital

FA sin rendimiento 
financiero

FA con rendimiento 
financiero



El tamaño de la industria y su 
crecimiento.

➔ Pequeño: $100Millones en volumen 
de originación.

– 77% a MiPyME
➔ Préstamos a negocios:

–US$57,200 (en promedio)
–18 prestamistas (en promedio)

➔ Préstamos a consumo:
–US$3,539
–201 inversionistas

➔ Tasas de crecimiento anuales 164% 
en 2014 y 97% en 2015.
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Fuente: : The Americas Alternative Finance Industry Report 2017 
Mayo
Universidad de Chicago, Universidad de Cambridge, BID.



FA
 e

n 
re

gi
ón

 
23% volumen total del 
mercado regional 
(28.700 millones de 
dólares a 35.200 
millones de dólares).
 
Volumen de 
transacciones = 75.600 
millones de dólares 
(2014 a2016)

Fuente: : The Americas Alternative Finance Industry Report 2017 
Mayo
Universidad de Chicago, Universidad de Cambridge, BID.
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➔ 209% vs 97%. De 2015 a 2016.  De 2014 y 2015
➔  $ 342.1 millones de dólares volumen total 

de transacciones en 2016
➔ $ 110.6 millones en 2015 
➔ $ 56.2 millones en 2014. 
➔ Del total de $ 342.1 millones de 2016, más de 

$ 230 millones provienen de los sectores de 
la industria del financiamiento alternativo 
dedicados a este segmento empresarial, a 
diferencia de casi todo el resto del mundo, 
donde se mueven más mecanismos para 
consumo personal.

Fuente: : The Americas Alternative Finance Industry Report 2017 
Mayo
Universidad de Chicago, Universidad de Cambridge, BID.
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Fuente: : The Americas Alternative Finance Industry Report 2017 
Mayo
Universidad de Chicago, Universidad de Cambridge, BID.

➔ USA líder.
➔ Canadá, 

México, 
Brasil, 
Argentina 
montos 
crecientes.
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Fuente: : The Americas Alternative Finance Industry Report 2017 
Mayo
Universidad de Chicago, Universidad de Cambridge, BID.
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➔ $ 334 millones en 2015 a $ 11,2 millones en 2016.
➔ Crecimiento de 3,257%.
➔ Antes de 2016 modelos no basados en la inversión.
➔ Crowdfunding basado en donaciones generó $ 37 

millones y recompensas $ 397 millones. Ambas son 
menos del 5% del mercado de financiamiento 
alternativo del país. 

➔ Modelos basados en inversión como Mesfix ha 
hecho que el país haya experimentado un 
crecimiento atractivo. 

Fuente: : The Americas Alternative Finance Industry 2017
Universidad de Chicago, Universidad de Cambridge, BID.



Fuente: Informe de Emprendimientos FinTech AmLat



Fuente: Fuente: Informe de Emprendimientos FinTech AmLat



Fuente: Fuente: Informe de Emprendimientos FinTech AmLat



Fuente: Informe de Emprendimientos FinTech AmLat



Fuente: Informe de Emprendimientos FinTech AmLat



➔ En AmLat, las plataformas de FA 
están trabajando activamente 
para crear nuevos espacios 
dentro de la regulación 
financiera y la política pública 
para asegurar un mayor 
desarrollo del sector. 

➔ Hemos creado asociaciones 
nacionales e internacionales 
dentro del contexto de Fintech.

Retos y 
conclusiones



➔ Las FA están en expansión y 
ayudan a dar una respuesta al 
problema del financiamiento a 
MiPyMEs y personas cuando 
éste no es resuelto por la 
intermediación financiera o el 
mercado de capitales.

Retos y 
conclusiones



➔ En los países que estamos 
rezagados  hay retos en la 
renovación de políticas públicas 
de financiamiento empresarial, y 
en el fomento de todos los 
nuevos vehículos de financiación 
Fintech como parte de planes de 
largo plazo.

Retos y 
conclusiones



➔ El mercado va a continuar su 
expansión.  

➔ Reflexión: ¿Debemos facilitar más 
instrumentos para que 
personas, startups y mipymes 
puedan acceder a recursos de 
financiamiento alternativo o 
fomento empresarial?

Retos y 
conclusiones



➔ Si las FA potencian el 
crecimiento, se requiere 
acompañar para que se 
extiendan soluciones para 
poblaciones difíciles de 
alcanzar.

➔ Dentro del mapa de actores, 
estado y reguladores tienen una 
posición retadora.

Retos y 
conclusiones



Muchas Gracias

María Laura Cuya
marialaura@fintechperu.com

@marialauracuya

mailto:marialaura@innovafunding.com

