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Modelo Bancario no alcanza a resolver la Inclusión Financiera
LATINOS INNOVADORES Y ADOPTADORES TEMPRANOS DE TENDENCIAS
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Colombia
Population:      48 M
GDP:  378 B
Loans vs GDP: 45%

Brazil
Population:     200 M
GDP:  2.4 T
Loans vs GDP: 65%

Mexico
Population:      122 M
GDP:  1.26 T
Loans vs GDP:   26%

Peru
Population:       30 M
GDP:  202 B
Loans vs GDP: 26%

Chile
Population:       18 M
GDP:  227 B
Loans vs GDP: 70%

Argentina
Population:      40 M
GDP:  450 B
Loans vs GDP: 14%

• Baja Penetración de préstamos vs. PBI
• Población: 600+ millones
• PBI: US$ 5+ trillion
• Préstamos: US$ 2.2+ trilliones 

REGION REZAGADA RESPECTO AL ACCESO AL CRÉDITO

Mercados Sin Crédito

Ecuador
Population: 16 M
GDP:  95 B
Loans vs GDP: 28%

Uruguay
Population: 3 M
GDP:  50 B
Loans vs GDP: 23%
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FinTech cambia a los servicios financieros

MODELOS DE FINANCIAMIENTO COLECTIVO

SIN RECOMPENSA 
FINANCIERA

CON RECOMPENSA 
FINANCIERA

ValoresDeudaDonación Recompensa

FINANCIAMIENTO COLECTIVO  

Source > IOSCO



LATINOS ADOPTAN TEMPRANAMENTE TENDENCIAS MUNDIALES

P2P en Latinoamérica está en LatAm desde 2010
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MARKETPLACE
LENDING PERSONAS

MyPYME
SME´s

PERSONAS
SME´s

INSTITUCIONALES
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VEHICULOS
DE PROPOSITOS

ESPECIALES

INVERSION
SUCESS FEES

REPAGO

OTORGAMIENTO

RENTABILIDAD

INVERSORES SOLICITANTES

NUEVOS MODELOS DE NEGOCIOS

Crowdlending = Puente entre Mercados y Necesidades
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Suma Valor Conectando a las Partes
FINANCIAMIENTO COLECTIVO SIMPLIFICA LA ECUACIÓN

• Precio ajustado a Riesgo
• 100% online. 24x7. Mobile ready
• Análisis inmediato
• 70% financiados en 1 día – 40% en 1 hora
• 90% comienzan en el celular

• 100% online. 24x7. Mobile ready
• Inversión manual y automática
• Diversificación del riesgo
• Mercado secundario ofrece liquidez
• Rendimientos de 2x to 5x más que CDs

• Convenientes
• Rápidos
• Sin burocracia
• Ubicuos

Solicitantes

• Rentable
• Simple
• Seguro
• Líquidos

InversoresInterest
Rate

Bank spread, 
taxes, 

interests, 
fees and 
insurance

CD

FULL
COST

Banks

P2P
Net Yield

Afluenta

Taxes, 
interests, 
fees and 
insurance

FULL
COST
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Originación
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Recaudo & 
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Retorno 
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MPL/P2P Convierte Préstamos en Oportunidades de Inversión
FINANCIAMIENTO COLECTIVO REMUEVE AL INTERMEDIARIO

END–TO–END 100% DIGITAL PROCESSES
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END–TO–END 100% DIGITAL PROCESSES

Admisión Crediticia
Análisis Lavado
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OTROS SERVICIOS
como seguros de vida

INVERSORES
por cuota de préstamo 

cobrado

MERCADO SECUNDARIO
comisiones a solicitantes e 

inversores

SOLICITANTES
por crédito originado

INGRESOS POR COMISIONES NO POR MARGEN FINANCIERO

Afluenta Comisiona de Solicitantes e Inversores



Sources: 1. Victory Park Capital, 2. AltFi Nov 2016, 3. HBR, 4. BoE 3Q 2016, 5. Bank Of Australia March 2016

Confidential Information

FINANCIAMIENTO COLECTIVO
Masa Crítica en US/EU/Asia Anticipa Crecimiento en LatAm

LatAm no es excepción.

Rápida adopción indica 
que las condiciones para 
crecer están presentes.

Modelo de negocio 
permite perfeccionar el 
financiamiento.



www.afluenta.com/estadisticas

Rendimientos Positivos a Clientes

Crecimiento Consistente Montos de Préstamos Crecientes

Mejores Rendimientos que Bancos

Atomización de Montos de Inversión

Tasas de Crecimiento LatAm como en USA o UK
AFLUENTA PAN-REGIONAL



NUMEROSOS VERTICALES INDICAN TENDENCIAS

Sofisticación del Mercado Indica Potencial



Source: Orchard and Foundation Capital

Cuatro máximas sobre cómo los MPL 
transformarán a la banca:

1. Los jugadores exitosos serán más 
justos que Fair Isaac

2. No se trata de hacer matchmaking
sino también de hacer mercados

3. Las plataformas no son ni fáciles de 
iniciar ni fáciles de escalar

4. Las plataformas no sólo deben 
disrumpir sino incluir a los excluidos

ECOSISTEMA ESTABLECIDO 

La Industria Crece de Manera Diversa e Integrada



Crowdlending no es

Transparencia = Información + Educación Financiera
ASPECTOS LEGALES SON CRUCIALES EN LOS NEGOCIOS FINTECH

Crowdlending si es

Intermediación financiera Mediación financiera
Captación de depósitos Canalización de fondos

Inversión con fondos de 3ros Administrar instrucciones
No opera valores mobiliarios Informa con transparencia

No maneja dinero en efectivo Realiza las cobranzas



• 85% son hombres
• 60% invierte hasta USD $ 3,000
• Edad promedio 37 años
• 70% selecciona invertir automáticamente
• 75% invierte en todos los segmentos
• 65% suman fondos frescos cada Q

• 60% hombres - 40% mujeres
• Distribuidos en grados homogéneamente
• Edad promedio 42 años
• 82% trabajan como empleados
• 60% con ingresos de USD 15,000/año
• 60% vive en ciudades

INVERSORESSOLICITANTES

Perfiles de Clientes
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MILLENNIALS CLIENTES CLAVES



MODELO PROBADO

Breves Estadísticas

3 Principales Propósitos
Arreglo hogar

Compra de autos 
Consolidación deuda

Plazo más seleccionado
36 meses

Préstamo Promedio
US $ 4,000

Inversor Promedio
300

Inversión Promedio
US $12

Fondeo Promedio
3 días

Inversores Promedio
270
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Inversores Comparten nuestra Visión
INVERSORES DE RENOMBRE INTERNACIONAL

	
	

 
AFLUENTA INCORPORATES THE MEXICAN INVESTMENT FUND 

IGNIA TO ITS PRESTIGIOUS LIST OF SHAREHOLDERS 
 

IGNIA invests in high-yielding firms such as Afluenta and this will 
allow its consolidation in the local and regional market and is a result of the positive 
impact the company has had on the finances of individuals in the popular sector. 

 
City of Mexico, July 12th, 2017. Afluenta (www.afluenta.com), the leading Latin America 
peer-to-peer lending network, announced that the Mexican venture capital fund IGNIA will be 
joining its shareholder group recently added to the International Finance Corporation (IFC), 
the World Bank's institution for the private sector, and Elevar Equity, an American social 
impact investment fund. IGNIA is a venture capital fund specializing in investments in 
entrepreneurial companies with great growth potential, whose services meet the needs of the 
emerging middle class. 
 

This type of investment seeks to promote the growth of the company. This is the case of 
Afluenta which has boosted its expansion thanks to the investment support of IFC and Elevar 
Equity, and is the first and only crowdfunding network in Latin America with offices in 
Argentina, Peru and Mexico. Now, with IGNIA joining the company, growth is expected not 
only in Mexico but in the rest of Latin America. 
 

In Mexico, where local credit to the private sector is below 35% of GDP, compared to 68% in 
Brazil, Afluenta aims to revolutionize the market with its human approach to credit and 
investment. “We see a wonderful growth opportunity for Afluenta in Mexico. The availability of 
funding sources and personal and institutional investment options need to be increased, and 
we believe that Afluenta offers the best solution with its collaborative lending platform. We are 
excited to partner with its extremely talented and strong team,” said Álvaro Rodríguez, co-
founder and General Manager of IGNIA. 
 

Afluenta connects borrowers with investors who can be individuals or companies, excluding 
intermediaries such as the traditional financial institutions. Its technology allows investors to 
receive competitive returns from their contributions in a simple, fast and efficient manner, 
while borrowers obtain faster loans, with no bureaucracy, and at a lower interest rate than in 
a bank. 
 

“We have always been concerned about financial inclusion. This is the reason why we started 
Afluenta. The support we now receive from IGNIA, an investment fund aimed at investing in 
companies focused on the growing Mexican middle class, means that we are actually going 
in the right direction, to make money flow again among people,” stated Alejandro Cosentino, 
CEO and founder of Afluenta. 
 

The Afluenta community in Latin America involves more than 650,000 people and has 
provided loans for about USD 25,000,000 through more than 1,500,000 transactions, which 
makes it the largest medium-term collaborative lending platform for individuals in the region. 
 
 
 
 
 

About Afluenta 



acosentino@afluenta.com
@afluenta

facebook.com/afluenta
Instagram/afluenta

GRACIAS


